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ingresos ordinarios

En Diciembre del 2008, la International Accounting
Standards Board (IASB) publicé para comentarios el
documento para discusién (DP = Discussion Paper)
titulado Preliminary Views on Revenue Recognition
in Contracts with Customers [Puntos de vista
preliminares sobre el reconocimiento de ingresos
ordinarios en los contratos con clientes]. El DP
representa el primer paso conjunto con la Financial
Accounting Standards Board (FASB) en el desarrollo
de un Estandar nuevo, convergido, sobre este tema.

IASB ha solicitado que los comentarios sobre el DP
se presenten hasta el 19 de Junio del 2009.

Propuestas clave

El DP discute la estructura conceptual que debe
subyacer a los requerimientos para el
reconocimiento de los ingresos ordinarios, pero no
aborda los problemas especificos de la aplicacién.
Estos seran cubiertos en la siguiente etapa del
proyecto. Las propuestas clave contenidas en el DP
incluyen:

. basar el reconocimiento de los ingresos
ordinarios a partir de los contratos con el
cliente — especificamente, en los incrementos
que en la posicion neta de la entidad se
derivan del contrato con el cliente como
resultado de que la entidad satisface sus
obligaciones de desempefio segln el contrato;

. reconocer los ingresos ordinarios para cada
obligacién de desempefio cuando el cliente
obtiene el control del activo (bien o servicio)
prometido, de manera que sea activo del
cliente;

. con respecto al suministro de bienes y la
prestacion de servicios, como la transferencia
de un activo al cliente;

. contabilizar por separado las obligaciones de
desempefio en la extension en que los activos
(bienes o servicios) prometidos sean
transferidos al cliente en diferentes momentos

(a esto algunas veces se les refiere como
contabilidad de ‘desempaquetamiento’ o de
‘elementos mdltiples,’ si bien el DP no usa esos
términos); y

. asignar el precio de la transaccién al inicio, entre
las obligaciones de desempefio, con base en los
precios de venta auténomos relativos de los
bienes y servicios asociados.

Si bien las propuestas que se expresan en la
estructura tienen mucho en comun con la practica
actual, para algunas entidades resultarian en cambios
importantes relacionados con el reconocimiento de los
ingresos ordinarios. Uno de los cambios mas
importantes que se proponen es el foco puesto en el
reconocimiento de ingresos ordinarios solamente
cuando el cliente obtiene el control del activo asociado.
Esto podria, por ejemplo, afectar de manera importante
a las entidades que actualmente aplican el enfoque del
porcentaje de terminacién para los contratos de
construccion, cuando el cliente no controla el activo
durante el periodo de construccién. Segun el modelo
propuesto, tales entidades tendrian entonces que
reconocer los ingresos ordinarios solamente cuando el
cliente obtiene el control del activo, lo cual puede no
ser sino hasta el final del periodo de construccién.

Objetivos del proyecto de ingresos ordinarios

IASB considera que los principios subyacentes en los
Estandares actuales del reconocimiento de ingresos
ordinarios (IAS 18 Ingresos ordinarios e IAS 11
Contratos de construccién) son inconsistentes y vagos.
En los Estados Unidos, la orientacion sobre el
reconocimiento de los ingresos ordinarios comprende
mas de cien estandares, muchos de ellos especificos
para la industria, lo cual puede producir resultados en
conflicto para transacciones econémicamente
similares. El objetivo de las juntas es desarrollar un
modelo que pueda reemplazar la mayoria de los
estandares existentes para el reconocimiento de los
ingresos ordinarios, con el fin de mejorar la
comparabilidad y la comprensibilidad de los ingresos
ordinarios para los usuarios de los estados financieros.
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Los ingresos ordinarios serian
reconocidos con base en los
incrementos en la posicion neta

de la entidad (la combinacién de
sus derechos y obligaciones segun
el contrato).

Las juntas todavia tienen por decidir si del modelo propuesto se
deben excluir algunos contratos particulares con clientes. EI DP
observa que el modelo propuesto puede no siempre ofrecer
informacion util para la toma de decisiones respecto de los
contratos con volatilidad potencial alta (e.g. algunos contratos
para instrumentos financieros o commaodities) y para algunos
contratos de seguro.

El principio de reconocimiento de ingresos

ordinarios basado-en-el-contrato

EI DP propone que los ingresos ordinarios se deben reconocer
con base en el incremento en la posicién neta de la entidad en
el contrato con el cliente. La posicién neta del contrato de la
entidad es la combinacion de sus derechos y obligaciones
segun el contrato. El contrato no necesita estar por escrito — es
cualquier acuerdo, entre dos 0 mas partes, que crea
obligaciones que se cumplen de manera forzosa.

El foco del DP puesto en los contratos significa, por ejemplo,
que las ganancias reconocidas segun el IAS 41 Agricultura
como resultado de la transformacion biolégica no serian
consideradas ingreso ordinario para los propésitos del DP. Esto
se debe a que tales ganancias se relacionan con los cambios
en el valor en el activo biolégico, y no con un contrato con un
cliente.

Si la posicion neta del contrato de la entidad es un activo del
contrato, el pasivo del contrato o la posicién neta igual a cero
dependen de la medicién de los derechos y obligaciones que
permanecen en el contrato. Por ejemplo, cuando el cliente ha
pagado por completo los bienes o servicios antes que hayan
sido suministrados, esto tipicamente dara origen a un pasivo del
contrato, dado que la entidad tendra la obligacién de suministrar
esos bienes o servicios, pero no tendra el derecho a recibir
consideracion adicional de parte del cliente. A la inversa,
cuando la entidad haya satisfecho todas sus obligaciones segin
el contrato, tipicamente tendra un activo del contrato por
cualquier consideracién adicional que sea debida por el cliente.

EI DP propone que los ingresos ordinarios se deben reconocer
cuando se incremente el activo del contrato o cuando se
disminuya el pasivo del contrato (o alguna combinacién de los
dos) como resultado de que la entidad satisface sus
obligaciones de desempefio segln el contrato.

Obligaciones de desempefio

El punto de vista preliminar de las juntas es que la obligacién de
desempefio de la entidad es una promesa, contenida en el contrato
con el cliente, para transferirle a ese cliente un activo (tal como un
bien o un servicio). La promesa contractual puede ser explicita o
implicita.

EI DP ofrece el ejemplo del contrato para suministrar servicios de
pintura en el cual se entiende que el vendedor (la entidad)
suministrara la pintura. Si el contrato no contiene la obligacién
explicita para que el vendedor suministre la pintura, tal obligacion es
no obstante implicita.

Cuando la entidad promete suministrar un bien, esté claro que esta
prometiendo transferirle un activo al cliente. EI DP argumenta que la
promesa de prestar un servicio es similar a la promesa de transferir
un activo. Desde la perspectiva del cliente, el servicio es un activo
cuando es recibido, atn cuando el cliente pueda consumir
inmediatamente el activo y, por consiguiente, reconoce de manera
inmediata el gasto.

El enfoque que se toma en el DP significa que los ingresos ordinarios
tipicamente que se reconocen como bienes o servicios seran
transferidos a los clientes segun el contrato. Por consiguiente, sera
necesario contabilizar por separado las obligaciones de desempefio,
haciéndolo en la extensién en que los activos (bienes o servicios)
prometidos sean transferidos al cliente en momentos diferentes.

Mediante argumentar que el servicio es un activo cuando es recibido
por el cliente, el DP es capaz de especificar un solo principio para el
reconocimiento de ingresos que aplique de manera igual a los bienes
y a los servicios. Segun el IAS 18, para los bienes y servicios se
adoptan enfoques diferentes, de manera que es necesario
distinguirlos. En algunos casos, esta distincion no es facil de hacer.

Satisfaccion de las obligaciones de desempefio —

enfoque basado-en-el-control

La entidad dara satisfaccién a la obligacién de desempefio y, por
consiguiente, reconocera los ingresos ordinarios, cuando le transfiera
al cliente el activo (tal como un bien o un servicio) prometido. El DP
propone que la entidad ha transferido el activo prometido cuando el
cliente obtiene el control del activo, de manera que se ha convertido
en activo del cliente (lo cual, en el caso del servicio, puede necesitar
que se reconozca inmediatamente como gasto).

Tipicamente, el cliente obtendra el control del bien cuando el cliente
tome posesion fisica del bien. De manera similar, en el caso del
servicio, el servicio tipicamente se volvera activo del cliente cuando el
cliente reciba el servicio prometido.

El foco que el DP propone puesto en el control es quizas el cambio
mas importante en relacién con el modelo existente para el
reconocimiento de los ingresos ordinarios, el cual esta orientado por
los riesgos y las recompensas y diferencia entre bienes y servicios.

Significa, por ejemplo, que en el contrato para construir un activo
para un cliente, la entidad satisface la obligacion de desempefio
durante la construccién (y, por consiguiente, reconoce los ingresos
ordinarios) solamente si los activos son transferidos al cliente durante
el proceso de construccién. Ese Unicamente seria el caso si el cliente
controla parcialmente el activo construido en la medida en que éste
esté siendo construido. Un ejemplo que se cita en el DP en el cual el
cliente tendria el control es cuando el cliente tiene el derecho a
hacerse cargo del activo parcialmente construido y contratar a otro
proveedor para que lo termine. Por lo tanto, cuando el cliente tiene el
derecho a hacerse cargo de tal activo construido parcialmente, los
ingresos ordinarios serian reconocidos como progreso en la actividad
de construccién — independiente de si el contrato satisface la
definicion de contrato de construccion.



El precio de la transaccion seria
asignado al inicio entre las
obligaciones de desempefio
con base en los precios de venta

autonomos relativos de los bienes y

servicios asociados.

El DP propone la presuncion refutable de que el activo a
ser usado por la entidad para satisfacer otra obligacion de
desempefio contenida en el contrato no sea transferido al
cliente hasta que el activo se use para satisfacer esa otra
obligacién de desempefio. Por lo tanto, por ejemplo, la
pintura a ser usada al prestar el servicio de pintura seria
transferida Unicamente cuando se pinta. La presuncion
propuesta seria refutada si otros factores, tales como los
términos del contrato o la operacion de la ley, sefialan de
manera clara que el activo se le transfiere al cliente en un
momento diferente. Por ejemplo, en las circunstancias
que se describen, la presuncion seria refutada cuando el
cliente tenga el derecho a conservar la pintura luego de la
entrega y a contratar a otro pintor para que preste el
servicio de pintura.

Medicién de las obligaciones de desempefio

Las juntas debatieron varios enfoques diferentes para la
medicién de las obligaciones de desempefio. EI DP
propone el enfoque de medicién que es denominado el
‘enfoque del precio de transaccion asignO.

ado.’ Si bien las juntas favorecen este enfoque,
reconocen que hay preocupaciones asociadas con su
aplicacion a algunos contratos.

El DP propone que las obligaciones de desempefio sean
medidas inicialmente al precio de la transaccion, i.e. la
consideracion pagable por el cliente. Cuando el contrato
incluye mas de una obligacién de desempefio, el precio
de la transaccion seria asignado al inicio entre las
obligaciones de desempefio con base en los precios de
venta autdbnomos relativos de los bienes y servicios
asociados. Las juntas reconocen que puede ser dificil la
identificacion de los precios de venta autbnomos, y que
requerira el uso de estimados cuando no existan precios
de venta auténomos. Sin embargo, dado que este
enfoque sera consistente con el principio de que los
ingresos ordinarios se reconocen cuando se satisfacen
(mas que cuando todas las obligaciones segun el contrato
han sido satisfechas) las obligaciones de la entidad segun
el contrato, consideran que es apropiado el uso de
estimados.

En la medida en que subsiguientemente se satisfacen las
obligaciones de desempefio, mediante la entrega de los
bienes o servicios, la cantidad del precio de transaccion
asignado a cada obligacion de desempefio seria
reconocida como ingreso ordinario. Como resultado,
durante la vida del contrato, la cantidad total de los
ingresos ordinarios reconocidos seria igual al precio de la
transaccion.

Este enfoque es denominado el ‘enfoque de precio de
transaccion asignado’ porque, luego del inicio del contrato,
se propone que las obligaciones de desempefio no serian
vueltas a medir, con una sola excepcién: la medicién de la
obligacion de desempefio seria actualizada si esa
obligacion de desempefio se vuelve onerosa. El DP
propone que la obligacién de desempefio seria
considerada onerosa cuando el costo esperado por la
entidad para satisfacer la obligacion de desempefio
excede el valor en libros de la obligacién de desempefio.
En tales circunstancias, la obligacién de desempefio seria
vuelta a medir hasta el costo esperado por la entidad para
satisfacer la obligacién de desempefio, y la entidad
reconoceria la diferencia como pérdida en el contrato.

Las juntas actualmente favorecen este enfoque, el cual
usa la asignacion histérica del precio de la transaccion, en
parte a causa de las dificultades préacticas que tiene la
obtencién de informacion confiable para volver a medir
continuamente las obligaciones de desempefio. No
obstante ello, hay algunas preocupaciones en relaciéon con
si el enfoque es confiable para todos los contratos de
ingresos ordinarios, tales como los contratos de largo
plazo, a precio fijo, para bienes y servicios con precios
volatiles (e.g. contrato de tome-o-pague para la
electricidad o una commodity). Las juntas estan
considerando el alcance, las revelaciones y el enfoque de
medicion para algunos contratos en orden a tratar esas
preocupaciones, pero no han logrado un punto de vista
preliminar sobre el mejor curso a seguir. EI Apéndice B del
DP discute tres enfoques que se podrian usar para la
medicion subsiguiente de las obligaciones de desempefio.

Efectos potenciales sobre la practica actual

Si bien el enfoque propuesto en el DP tiene mucho en
comun con el modelo existente, en una cantidad de areas
cambiaria la préactica. El DP identifica las siguientes areas
que serian afectadas.

Uso del principio de reconocimiento de ingresos
ordinarios basado-en-el-contrato

El DP propone gue la entidad reconoceria los ingresos
ordinarios a partir de los incrementos en su posicion neta
en contrato con el cliente como resultado de satisfacer las
obligaciones de desempefio. Los incrementos en otros
activos (tales como efectivo, inventario todavia no
transferido al cliente o activos biolégicos) no darian origen
al reconocimiento de ingresos ordinarios. Las entidades
que en el presente reconocen los ingresos ordinarios a
partir de la base del porcentaje de terminacion para los
contratos tipo-construccién reconocerian los ingresos
ordinarios durante la construccién solamente si el cliente
controla el elemento en cuando es construido. (De manera
inversa, si bien el DP no hace esto explicito, las entidades
que en el presente reconocen los ingresos ordinarios



solamente en la entrega de los bienes terminados
aparentemente reconocerian los ingresos ordinarios
durante la construccion si se puede demostrar que el
cliente controla el elemento en cuanto es construido —
quizas porque el cliente tiene el derecho de hacerse
cargo del activo parcialmente construido y contratar
otro proveedor para que lo termine.)

Identificacion de las obligaciones de desempefio
En el presente, algunas entidades contabilizan
algunas garantias mediante el causar los costos
esperados mas que mediante diferir la parte de los
ingresos ordinarios para los servicios futuros de
garantia que se puede necesitar prestar. Segun el
modelo que se propone en el DP, las obligaciones de
garantia serian consideradas como obligaciones de
desempefio y los ingresos ordinarios asignados a
ellas serian reconocidos Unicamente cuando se
satisfagan las obligaciones de garantia.

Uso de estimados

Las entidades que actualmente cumplen con la
orientacion de los Estados Unidos contenida en el
Emerging Issues Task Force Issue 00-21y en la
AICPA Statement of Position No. 97-2 algunas veces
no reconocen los ingresos ordinarios para el elemento
entregado si no hay evidencia objetiva y confiable del
precio de venta de los elementos no-entregados.
Segun el modelo que se propone en el DP, tales
entidades estimaran los precios de venta autébnomos
de los bienes y servicios no-entregados y
reconocerian los ingresos ordinarios cuando se le
entreguen al cliente los bienes y servicios.

Capitalizacion de los costos

En el presente, algunas entidades capitalizan ciertos
costos de obtencion de los contratos, tales como
comisiones pagadas a un tercero para la obtencién
del contrato con el cliente. Segun el modelo que se
propone en el DP, los costos serian capitalizados
Unicamente si califican para capitalizacién de acuerdo
con los otros Estandares, lo cual tipicamente no seria
el caso de tales comisiones. De acuerdo con ello,
cuando incurre en ellos la entidad reconoceria tales
costos como gastos, lo cual puede no ser en el mismo
periodo en el cual se reconocen los ingresos
ordinarios relacionados.

Asuntos no cubiertos en el documento para

discusion

En esta area son continuas las deliberaciones de la
junta. El panel que se presenta en la siguiente pagina
presenta una cantidad de asuntos a ser discutidos en
las reuniones futuras cuando se desarrolle el borrador
del Estandar.

Ejemplos ilustrativos

Tal y como se explicé arriba, las propuestas que se hacen en
el DP en muchas areas cambiarian el reconocimiento de los
ingresos ordinarios, e introducirian algunos conceptos nuevos.
El Apéndice A del DP presenta una cantidad de ejemplos que
tienen la intencién de ilustrar el modelo propuesto para el
reconocimiento de los ingresos ordinarios.

Pasos siguientes

Los comentarios sobre el DP se reciben hasta el 19 de Junio
del 2009. Durante el periodo de comentarios, IASB y FASB
planean realizar visitas de campo, focalizandose inicialmente
las industrias con contratos que sean mas probables que
afecten el modelo propuesto. Las juntas evaluaran los
hallazgos de esas visitas, junto con las cartas comentarios
recibidas sobre el DP. En vista a publicar en el 2010 el
borrador para discusion publica. A la luz de los comentarios
recibidos las juntas decidiran si realizar audiencias publicas
para discutir el modelo propuesto.



Asuntos no cubiertos en el documento para discusion

Alcance del Estandar general para el reconocimiento
de ingresos ordinarios

Renovacion del contrato y opciones de cancelacion
(incluyendo derechos de devolucién)

Combinacién de contratos

Cambios en los términos y condiciones del contrato,
luego del inicio del contrato

Medicién de derechos, incluyendo:
o el valor del dinero en el tiempo;

o0 incertidumbre (incluyendo riesgo de crédito
y consideracion contingente); y

0 consideracion en no-efectivo.

Orientacion para la aplicacion, destinada a ayudarles
a las entidades a que identifiquen de manera
consistente las obligaciones de desempefio.

Orientacion para la aplicacion, destinada a ayudarles
a las entidades a valorar cuando se satisfacen las
obligaciones de desempefio.

Orientacion para la aplicacion, sobre cémo la entidad
debe determinar los precios de venta autbnomos
para el proposito de asignar el precio de la
transaccion a las obligaciones de desempefio
individuales.

Si para algunos contratos se requiere un enfoque de
medicion diferente, y si es asi, el criterio para
determinar cuando se requiere ese enfoque y la base
de medicion para el mismo.

Cudles costos se deben incluir en la prueba de si la
obligacion de desempefio es onerosay en el volver a
medir la obligacién de desempefio onerosa.

En cuél unidad de cuenta debe operar la prueba de
la obligacién onerosa (e.g. la sola obligacion de
desempefio, las restantes obligaciones de
desempefio contenidas en el contrato o el portafolio
de obligaciones de desempefio homogéneas)

Presentacién bruta o neta de los pasivos del contrato
y de los activos del contrato.

Despliegue de las re-mediciones en el estado de
ingresos comprensivos.

Presentacion bruta versus neta de los ingresos
ordinarios.

Requerimientos de revelacion.
Orientacion para la transicion y fecha efectiva.

Enmiendas consiguientes a otros Estandares.
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