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Publikacja projektu standardu dotyczacego
kompensowania aktywow i zobowigzan

Rada Miedzynarodowych Standardéw Rachunkowosci
(RMSR) i Amerykanska Rada ds. Standardow
Rachunkowosci (FASB) wydaty projekt standardu
dotyczacego kompensaty aktywdw i zobowiazan
finansowych w sprawozdaniu z sytuacji finansowej.

Projekt zawiera nastepujace gtdéwne propozycje:
e propozycje, by kompensata sktadnika aktywow
ze sktadnikiem zobowigzan byta mozliwa wtedy
i tylko wtedy, gdy jednostka posiada wazne
i bezwarunkowe prawo do kompensaty i zamierza
rozliczy¢ dany skfadnik aktywow i zobowigzan
w kwocie netto lub zrealizowa¢ sktadnik aktywdw
jednoczesnie z rozliczeniem zobowiazania
(tzw. kryteria kompensaty);

e wyjasnienie, ze kryteria kompensaty stosuje
sie w przypadku, gdy prawo do kompensaty
wynika z dwustronnej lub wielostronnej
umowy. Propozycja precyzuje rowniez, ze prawo
kompensaty musi by¢ wykonalne niezaleznie
od okolicznosci (w tym w przypadku niewywigzania
sie lub bankructwa kontrahenta) i wykonalnosc ta
nie moze byc¢ uzalezniona od zdarzen przysztych.

Propozycja wymaga od jednostki ujawnienia
informacji dotyczacych kompensaty i zawartych

w zwigzku z tym umow (np. umdw o ustanowieniu
zabezpieczenia) w celu umozliwienia uzytkownikom
sprawozdania finansowego zrozumienia wptywu
zawartych uméw na sytuacje finansowa.

Publikacja suplementu do projektu standardu
dotyczacego utraty wartosci

RMSR i FASB wydaty wspdélna propozycje dotyczaca
utraty wartosci aktywow finansowych (tzw.
suplement) do projektu standardu poswieconego tej
kwestii i opublikowanego w listopadzie 2009 roku.

1. Dziatalnos¢ RMSR w I kwartale 2011 roku

Suplement ma na celu eliminacje obaw zwigzanych
z modelem prognozowanej straty proponowanym
w projekcie standardu, w szczegdlnosci w odniesieniu
do ,otwartych portfeli”, gdzie proponuje sie dwie
oddzielne metody ujmowania prognozowanych
odpisow w odniesieniu do aktywow z , dobrego
portfela” i aktywow ze ,ztego portfela”. Propozycja
zakfada, ze prognozowane straty kredytowe

w ,dobrym portfelu” ujmuje sie proporcjonalnie do
uptywu czasu (minimalna rezerwa — przynajmniej
na te straty, ktérych wystapienie spodziewane

jest w przewidywalnej przysztosci, tj. w okresie co
najmniej 12 miesiecy od daty sprawozdawczej).
Prognozowane straty ze ,ztego portfela” aktywow
ujmuje sie w petnej kwocie.

Suplement zawiera rowniez zatacznik wydany
samodzielnie przez RMSR zawierajacy oddzielne
propozycje zwigzane z utrata wartosci aktywow
finansowych, w szczegolnosci dotyczace zakresu,
prezentadcji i ujawniania informacji.

Zespot ds. wdrozenia standardow dla MSP
publikuje projekt wytycznych

Zespot ds. wdrozenia standardow dla MSP,
wspomagajacy RMSR w kwestiach opracowania
MSSF dla MSP opublikowat pierwszy projekt
wytycznych w zakresie MSSF dla MSP w formie pytan
i odpowiedzi.

Dokument ten stanowi, ze jezeli jednostka
dominujaca nie ponosi odpowiedzialnosci publicznej
(eng. ,public accountability” — patrz definicja zawarta
w MSSF dla MSP), moze zaprezentowa¢ jednostkowe
sprawozdanie finansowe zgodnie z MSSF dla MSP,
jezeli wchodzi w sktad grupy kapitatowej, ktéra

ma obowiazek (lub wybrata jako opcje) prezentacji
skonsolidowanego sprawozdania finansowego
zgodnie z MSSF.

Dokument mozna znalez¢ na stronie:
www.go.ifrs.org/IFRS+for+SMEs+QandA



2. Obszary szczegblnego zainteresowania:
ksiegowos¢ zabezpieczen

Co zmienia sie w zakresie ksiegowosci
zabezpieczen?

W odpowiedzi na powszechne zapotrzebowanie RMSR
ponownie okresla zasady rachunkowosci zabezpieczen
zawarte w MSR 39, Instrumenty finansowe:
ujmowanie i wycena”. Jest to projekt natury ogolnej,
ukierunkowany na rozwiazanie praktycznych problemow
dotyczacych stosowania MSR 39. Projekt standardu
zostat opublikowany przez Rade w grudniu 2010 roku,
za$ termin nadsyfania uwag uptynat 9 marca 2011
roku. Nadestane uwagi byty dowodem poparcia ogétu
potencjalnych uzytkownikéw dla projektu, ktorego
celem jest stworzenie standardu opartego o jasne
zasady, lepiej odzwierciedlajgcego w sprawozdaniu
finansowym dziatan z zakresu zarzadzania ryzykiem
podejmowanych przez poszczegdlne jednostki.

Cele projektu

Fundamentalne cele projektu dotyczacego
rachunkowosci zabezpieczen to: (1) uproszczenie
zadania dzieki przesunieciu akcentu z regut na

zasady oraz (2) lepsze odzwierciedlenie dziatan
ukierunkowanych na zarzadzanie ryzykiem

w sprawozdaniu finansowym. Osiggniecie tych

celéw to znaczace wyzwanie dla RMSR. Najwigkszym
uproszczeniem bytaby na przyktad catkowita rezygnacja
z rachunkowosci zabezpieczen. Uniemozliwitoby to
jednak sensowne odzwierciedlenie zarzadzania ryzykiem
w sprawozdaniu finansowym. Cele te wydaja sie by¢
sprzeczne; propozycja idzie w kierunku zwiekszenia
ztozonosci pewnych obszarow w celu lepszego
odzwierciedlenia dziatan zarzadzania ryzykiem. Ponizej
przedstawiono analize podstawowych propozycji
zawartych w projekcie standardu.

Testy efektywnosci

Jezeli zostanie przyjety, projekt standardu wprowadzi
catkowitg zmiane wymogow MSR 39 dotyczacych
testow efektywnosci, ktére od dawna podlegaja
krytyce ze wzgledu na arbitralno$¢. MSR 39 wymaga
od zabezpieczen ,wysokiej efektywnosci” — zarowno

w perspektywie przysztosciowej (oczekiwane), jak

i biezacej (faktycznej) jako warunku kwalifikujacego

je do rachunkowosci zabezpieczen (zwanych
powszechnie prospektywnym i retrospektywnym testem
efektywnosci). Granica ,wysokiej efektywnosci” jest
bardzo jednoznacznie okreslona i wymierna i obejmuje
przedziat kompensaty od 80 do 125%. Takie podejscie
powoduje, ze zabezpieczenia, ktore nie sprawdzaja

sie w aspekcie ksiegowym z powodu problemow
technicznych, z perspektywy zarzadzania ryzykiem

sa efektywne (np. mate zmiany wartosci pozycji
zabezpieczanej i instrumentu zabezpieczajagcego moga
spowodowac wypadniecie efektywnosci zabezpieczenia
z przedziatu 80-125%). Niektore jednostki stwierdzity
rowniez, ze analiza ilosciowa sprawdzajaca, czy dane
zabezpieczenie miesci sie w zadanym przedziale
wartosci, jest zbyt pracochtonna.
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Test retrospektywny

Aby rozwigzac ten problem RMSR proponuje
rezygnacje z retrospektywnego testu efektywnosci.
Zmiana ta pozwolitaby na unikniecie niepowodzen

w testach spowodowanych nieoczekiwanymi
zdarzeniami i, kwestiami technicznymi”. Jednostka
sprawozdawcza nadal musiataby oblicza¢ zmiany
wartosci godziwej pozycji zabezpieczanej i instrumentu
zabezpieczajacego w celu dokonania niezbednych
ksiegowan odzwierciedlajacych faktyczng efektywnosc
zabezpieczenia.

Propozycja pozwala na skupienie sie przede wszystkim
na zakresie efektywnosci zabezpieczenia, co moze
okazac sie bardziej przydatne. Wobec tego, jezeli
nawet zabezpieczenie ma tylko 60% efektywnosci,
mozna zastanowic sie nad dodatkowymi aspektami
zarzadzania ryzykiem, podczas gdy MSR 39 w ogdle
nie uwzglednitby go i uniemozliwit wykazanie w danym
okresie sprawozdawczym.

Test prospektywny

Propozycja zastepuje prospektywne testy efektywnosci
obnizeniem wymogow progowych. Zgodnie z tym od
zabezpieczenia wymaga sie osiaggniecia ,,kompensaty
innej niz przypadkowa” jako warunku zakwalifikowania
sie do rachunkowosci zabezpieczen. Innymi stowy,
oczekiwana kompensata z tytutu zabezpieczenia

nie moze by¢ jedynie wynikiem szczesliwego zbiegu
okolicznosci. Taki warunek znacznie fatwiej spetnic niz
osiggnac efektywnos¢ zabezpieczenia mieszczaca sie

w przedziale wartoéci od 80 do 125%. Dzieki obnizeniu
progu efektywnosci prospektywnej projekt dopuszcza
rowniez przeprowadzenie dodatkowych testow
jakosciowych (zamiast testow wartosciowych). Takie
rozwigzanie znaczaco zmniejszytoby pracochtonnosc
testow efektywnosci.

Minimalizacja nieefektywnosci zabezpieczen

i aktualizacja

Po eliminacji przedziatu wartosci 80-125% projekt
wprowadza nowg zasade, ktora zaleca zastosowanie
optymalnego przedziatu zabezpieczenia dla danej

relacji zabezpieczajacej. Wymaga ona, by wskaznik
zabezpieczenia (czyli proporcja pozycji zabezpieczajacej
do proporcji instrumentu zabezpieczajacego) zapewniata
~minimalizacje nieefektywnosci zabezpieczenia”

W momencie jego rozpoczecia (przeprowadzenia testu
prospektywnego).
wskaznik ten nalezy aktualizowac by zapewni¢ state

Po rozpoczeciu zabezpieczenia
przestrzeganie tego wymogu.

Opcje finansowe jako instrumenty zabezpieczane
Opcje finansowe to popularne instrumenty
zabezpieczajgce stosowane w przypadku ryzyka
jednostronnego. Jezeli np. jednostka chce zapewnic
sobie ochrong na wypadek wzrostu kursu wymiany
walut, moze zakupic¢ opcje walutowa uprawniajaca

do zakupu danej waluty za wczesniej ustalong kwote

w walucie funkcjonalnej tej jednostki. Zgodnie z MSR
39 opcje takie wchodza w zakres rachunkowosci
zabezpieczen, jednak nie zapewnia ona pefnej

redukgji zmiennosci wyniku wynikajacego z wyceny
kontraktu opcji w wartosci godziwej. Zmiany wartosci
godziwej wartosci opcji w czasie ujmowane sa

w wyniku w wartosci godziwej. Zdaniem niektorych
uzytkownikow zmiennos$c¢ ta nie ma znaczenia z punktu
widzenia rachunkowosci. RMSR proponuje zatem nowy
sposob rozliczania zmian wartosci godziwej sktadnika
wartosci opcji w czasie, kiedy jej warto$¢ wewnetrzna
wchodzi w zakres relacji zabezpieczajacej. Nowe
propozycje sa bardzo szczegdtowe, uwzgledniajg zmiany
rozliczen w zaleznosci od réznorodnych czynnikow

(np. charakteru pozycji zabezpieczanej oraz stopnia
dopasowania do niej warunkow opgji). Podsumowujac,
zgodnie z propozycjami zmiennos¢ wyceny wartosci
opdji w czasie w wartosci godziwej ujmuje sie w innych
catkowitych dochodach i przenosi sie do wyniku

w bardziej ustabilizowanej, przewidywalnej formie.

Sktadniki ryzyka pozycji niefinansowych

Czesto zamiast stosowac ogdine zabezpieczenie

danej pozycji od wszelkich rodzajow ryzyka, jednostki
ograniczaja zabezpieczenie do konkretnego rodzaju
ryzyka. Postepowanie takie ma swoje uzasadnienie.
Moga za tym przemawia rézne wzgledy, np.
0szczednos¢ kosztow lub brak instrumentu, ktory
zapewnitby tak uniwersalne zabezpieczenie, lub tez
fakt, ze podjecie pewnego typu ryzyka moze przynies¢
jednostce w przysztosci okreslone korzysci. Jezeli
jednak dana pozycja kwalifikuje sie jako niefinansowa,
zgodnie z MSR 39 zabezpieczenie moze dotyczyc¢ tylko
pefnego ryzyka cenowego lub ryzyka kursowego.
Projekt standardu proponuje poszerzenie podejscia

o skfadniki ryzyka zwigzane z pozycjami niefinansowymi
spetniajacymi kryterium ,, mozliwych do oddzielnego



zidentyfikowania i wiarygodnego pomiaru”. Znaczaco
zwieksza sie w ten sposob zakres ryzyka podlegajacego
rachunkowosci zabezpieczen. Z drugiej strony

jednak oznacza to zwiekszenie roli subiektywnej

oceny w przypadkach, gdy sktadnik ryzyka nie

zostat precyzyjnie okreslony w umowie, na przykfad

w przypadku transakcji prognozowanych — takich jak
kupno i sprzedaz - gdzie sktadnik ryzyka musiatby zosta¢
wyodrebniony z ogdélnego ryzyka cenowego, bo umowa
go nie precyzuje. Projekt postuguje sie tu przyktadem
jednostki stosujacej zabezpieczenie od ryzyka zmiennosci
cen ropy jako sktadnika paliwa do silnikdw odrzutowych.
Sktadnik ryzyka zmiennosci cen ropy podlegatby
wyodrebnieniu z objetej zabezpieczeniem ceny paliwa.

Pozostate propozycje w skrdcie

e Instrumenty pochodne mozna faczy¢ z innymi
rodzajami ekspozycji - potagczone pozycje moga
kwalifikowac sie do rachunkowosci zabezpieczen. Jest
to podejscie przeciwne do zasad zawartych w MSR
39, ktory nie dopuszcza klasyfikacji instrumentéw
pochodnych jako pozycji zabezpieczanej (tj. w ramach
MSR 39 nie mozna zabezpieczac instrumentu
pochodnego innym instrumentem pochodnym).

e Projekt zmienia prezentacje zabezpieczen wartosci
godziwej. Proponuije sie, by korekty zabezpieczenia
wartosci godziwej wykazywadé w oddzielnej pozycji
sprawozdania z sytuacji finansowej — nie w ramach
pozycji zabezpieczanej jak w MSR 39 w przypadku
zabezpieczenia wartosci godziwej ujmowanych
pozycji. Propozycja przewiduje tez prezentacje
zmian wartosci godziwej pozycji zabezpieczanej
i instrumentu zabezpieczajacego w pozostatych
catkowitych dochodach, z odniesieniem
nieefektywnosci zabezpieczenia na wynik.

e W zarzadzaniu ryzykiem czesto stosuje sie
zabezpieczenia pozycji netto. Wedtug MSR 39
nie stanowi to jednak kryterium klasyfikacji do
rachunkowosci zabezpieczen. Projekt proponuje,
by pozycje netto staty sie pozycjami rachunkowosci
zabezpieczen pod warunkiem spetnienia okreslonych
kryteriow.

Co dalej?

Po uptywie terminu zgtaszania uwag — 9 marca

2011 roku - RMSR ponownie przystapita do prac

nad projektem. Cieszy sie on szerokim poparciem,
nadestano jednak wiele sugestii poprawek i poszerzenia
go o dodatkowe wytyczne. Pojawily sie réwniez gtosy
wzywajace do zaciesnienia wspotpracy w zakresie
rachunkowosci zabezpieczen z FASB. Do tej pory kazda
Rada realizowata wiasny, niezalezny projekt dotyczacy
rachunkowosci zabezpieczen. Przyczyng sg rozbieznosci
zarowno w zakresie harmonograméw dziatania, jak

i celéw poszczegdlnych projektow. RMSR planuje
wszechstronny przeglad, za$ FASB tylko w ograniczonym
zakresie. Jezeli zakres wspofpracy z FASB nie poszerzy
sie znaczaco, RMSR sfinalizuje nowy projekt standardu

z poczatkiem lata tego roku.
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3. Rachunkowos¢ w branzy technologicznej
— ponowne obliczanie przychodéw

Nowy projekt standardu dotyczacy ujmowania
przychodoéw, jaki ukazat sie 24 czerwca 2010 ., jest
kolejnym waznym projektem opracowanym wspdlnie
przez dwie organizacje zajmujace sie ich tworzeniem,
Rade Miedzynarodowych Standardéw Rachunkowosci
(RMSR) oraz Amerykanska Rade ds. Standardéw
Rachunkowosci Finansowej (FASB), stanowiacym jeden
z elementéw dazen obu organizacji do ujednolicania
standardow. Standard ten jest szczegolnie istotny, gdyz
dotyczy jednego z obszaréw, w ktérych podejscie obu
zasad rachunkowosci rézni sie od siebie najbardziej:
tak sie sktada, ze MSSF oferuja niewiele wskazowek
dotyczacych ujmowania przychodéw w odréznieniu
od US GAAP, w ktérych znalez¢ mozna caty szereg
szczegdtowych zasad opisujacych rozmaite rodzaje
zastosowan w zaleznosci od sytuacji.

Dyrektorzy finansowi spotek z branzy technologicznej
sq $wiadomi, ze podejscie do ujmowania przychoddw
z punktu widzenia rachunkowosci moze miec istotny
wplyw na wynik spétki w kazdym roku finansowym,

a tym samym zarowno na wycene spotki przez
inwestorow, jak rowniez na kluczowe wskazniki
wydajnosci stosowane przy ustalaniu programow
motywacyjnych dla kadry kierowniczej. Poprzednie
wydanie materiatow do dyskusji z 2009 r. spotkato

sie z pozytywnym odbiorem branzy technologicznej,

a wiekszo$¢ spotek z aprobata przyjefa propozycje
stworzenia jednego modelu ujmowania przychodéw
oraz ujednolicenia obu systemow sprawozdawczosci
finansowej, chociaz w niektérych odpowiedziach
podkreslano istnienie trudnych obszarow wymagajacych
dalszych analiz ze strony obu organizacji. Niektore

z nich, wyrazane przez wiodace firmy technologiczne,
zostaty przedstawione w niniejszym dokumencie po to,
by pokaza¢, ze wptywy nowego standardu dotyczacego
ujmowania przychodoéw moga by¢ daleko idace oraz

iz warto, aby wszystkie firmy dziatajace w sektorze
odpowiednio wczednie wigczyty sie do dyskusji na ten
temat. Celem projektu standardu jest rozwinigcie zasad
zaproponowanych przez jego tworcow i stworzenie
kompleksowych ram ksiegowych, ktére mozna bytoby
zastosowac w roznych branzach.

0golny zarys projektu standardu

Nowy projekt standardu proponuje zastgpienie
standardow MSR 11 ,Umowy o ustuge budowlana”

i MSR 18 ,,Przychoddw” jednym standardem, a takze
wiekszosci licznych i szczegdtowych wytycznych

US GAAP dotyczacych przychodow, szczegolinie
wytycznych EITF 08-01 (zastapionych przez EITF 00-
21), SOP 81-1 oraz SOP 97-2 zgodnie z wytycznymi
zamieszczonymi we wczesniej wydanych dokumentach
(obecnie skodyfikowanymi standardem ASC 605).
Projekt standardu pomija niektore obszary ujmowania
przychodow, jak na przyktad leasing.

W skifad projektu standardu wchodzg konkretne
wskazowki dotyczace szeregu kluczowych
obszaréw, m.in.:

e taczenia dwoch lub wiecej umow w jedna, jesli ich
ceny sg wobec siebie zalezne,

e podziatu jednej umowy na odrebne umowy, jesli
poszczegolne jej elementy sg wycenione niezaleznie
od siebie,

e ksiegowania towaru lub ustugi, jako wykonanie
odrebnego zobowiazania kontraktowego, jesli jest
ono wyraznie rozréznialne, czyli jesli towar lub ustuga
sa sprzedawane oddzielnie na rynku klienta lub
mogtyby by¢ sprzedawane oddzielnie, poniewaz sa
uzyteczne same z siebie lub w pofaczeniu z innym
produktem dostepnym oddzielnie,

e okredlenia ceny transakcji na podstawie wartosci
pienigdza w czasie, zmiennego wynagrodzenia oraz
oceny kredytowej klienta, oraz

e powigzania ceny transakcji z poszczegolnymi
zobowigzaniami proporcjonalnie do jednostkowe;j
ceny sprzedazy kazdego z poszczegdlnych elementow
(takze wtedy, gdy jednostkowa cena sprzedazy
nie jest dostepna i okredla sie ja na na podstawie
racjonalnych zatozen).



Projekt standardu proponuje nastepujace
podejscie do ujmowania przychodéw z transakgji,
sktadajace sie z pieciu etapow:

1. Identyfikacja umow z klientami

2. Wskazanie odrebnych zobowigzan do realizacji
$wiadczen

3. Okreslenie ceny transakdji

4. Alokacja ceny transakcji do zobowiazan do realizacji
$wiadczen

5. Ujmowanie alokowanego przychodu w chwili
realizacji kolejnych poszczegdlnych zobowigzan do
wykonania swiadczen

Na etapie nr 5 uwage skupia sie na koncepdji
sprawowania kontroli, co znajduje dalsze rozwinigcie

w projekcie standardu. Zobowigzanie do wykonania
$wiadczenia uwaza sie za spetnione, gdy klient uzyskuje
kontrole nad towarem lub ustuga, co w niektérych
przypadkach moze odbiegac od odpowiadajacego
temu obecnie obowigzujagcemu MSR 18 okreslajacego,
iz musi nastapic przeniesienie zasadniczo catego ryzyka

i korzysci wynikajacych z tytutu posiadania aktywow.
Kontrola moze zostac przeniesiona w okreslonym
momencie (podobnie jak w przypadku towarow wg
MSR 18) lub w sposob ciagty (jak w przypadku ustug wg
MSR 18). Jednak nowa koncepcja bedzie potencjalnie
wymagata wiekszego zakresu dokonywania osgdu przy
ustalaniu momentu przekazania kontroli, a niektore
transakcje rozliczane jako ustugi, zgodnie z nowym
projektem standardu moga byc rozliczane w odmienny
sposob. Projekt podaje pewne wskazowki utatwiajgce
stwierdzenie, czy kontrola przeszta juz na klienta, jednak
niektore scenariusze moga wymaga¢ doprecyzowania.

Spotki z branzy technologicznej powinny dokonac
oceny projektu standardu juz teraz, zanim jeszcze
powstanie ostateczna wersja standardu w celu oceny
potencjalnego wpltywu zmian standardéw na ich
dziatalnosc.

Oto niektodre z kluczowych obszarow:
e stopien zaawansowania,

e f3czne umowy,

o kapitat intelektualny,

e zmienno$¢ wynagrodzenia,

e modyfikacje umow,

e Ujawnianie informadji.

Kazdy z obszaréw zostanie oméwiony z podkresleniem
szczegolnie istotnych zmian wprowadzanych przez
projekt standardu.
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Przyktad

Sprzedawca X zawiera umowe z Klientem A na stworzenie dla niego modutu
oprogramowania. Klient A okreslit specyficzne funkcje do tego oprogramowania

i zastrzegt sobie prawo do wprowadzania zmian w tych funkcjach w trakcie
obowiazywania umowy, jednak Sprzedawca X zastrzegt sobie prawo do produktu
koncowego. W przypadku rozwigzania umowy Klient A musi zrekompensowac
Sprzedawcy X koszty poniesione do tego dnia. Sprzedawca X zgadza sie na
zainstalowanie oprogramowania Klientowi A, a w zwiazku z tym, ze jest ono
modutem standardowego systemu oprogramowania, instalacji moze dokonac
strona trzecia.

W takiej sytuacji, chociaz Sprzedawca X zachowuije tytut prawny do
oprogramowania, zgodnie z projektem standardu tytut ten moze zostac
potraktowany jak prawo ochronne. O ile jasnym jest, ze Klient A uzyskuje kontrole
w momencie zakonczenia umowy, Sprzedawca X musi rozwazy¢, czy Klient

A posiadat kontrole nad pracg nad oprogramowaniem w fazie jego rozwoju.

W tym przypadku klient nie posiada ani oprogramowania ani prawa do niego

w trakcie jego rozwoju. Jednakze wydaje sie, iz czynniki takie jak specyficzne
funkcje okreslone przez klienta, jego zdolnos¢ do dokonywania istotnych zmian
tych funkcji w fazie rozwoju oprogramowania oraz zobowigzanie kontraktowe
Klienta A do dokonania rekompensaty za wykonane prace do danego dnia

przez Sprzedawce X mogg stanowic przestanki wskazujace, iz to Klient A moze
sprawowac kontrole nad oprogramowaniem juz w trakcie jego rozwoju. Przestanki
takie sg bardzo réznorodne, zwiazku z tym projekt standardu wymaga dokonania
oceny, czy sprawowanie kontroli lezy po stronie klienta, tzn. czy posiada prawo
do uzywania danego skfadnika aktywéw do konca okresu jego uzytkowania

oraz uzyskiwania zasadniczo wszystkich potencjalnych przeptywow pienieznych
zwigzanych z tym sktadnikiem aktywow.

Stopien zaawansowania

Nowy projekt standardu koncentruje sie na koncepdji
Lkontroli” przy ustalaniu momentu, w ktorym

nalezy uja¢ przychdd. W przypadku producentow
oprogramowania wytwarzajacych je na specjalne
zamowienie klientdw kwestia, czy przekazanie prawa do
oprogramowania nastepuje w ktérymkolwiek momencie
z etapu tworzenia oprogramowania jasno wynika ze
struktury samych uméw z klientami. W wiekszosci
przypadkow producent oprogramowania zachowuje
tytut prawny do kapitatu intelektualnego i jedynie
udostepnia klientowi licencje na oprogramowanie,

a czasem tytut prawny do produktu zostaje

przeniesiony dopiero po zakonczeniu etapu tworzenia
oprogramowania. Chociaz projekt standardu uwzglednia
szereg innych czynnikdw branych pod uwage podczas
dokonywania oceny momentu przekazania kontroli

- jak na przykfad dopasowanie specyficznych funkdji

czy projektow specjalnie do potrzeb konkretnego
klienta, mozliwosc¢ okreslenia zmian wprowadzanych

w funkcjonalnosci oprogramowania na etapie rozwoju
produktu oraz wymog by klient dokonywat na biezaco
zaptaty za wykonywane prace - doktadna ocena w tym
wzgledzie musi by¢ dokonywana dla kazdego przypadku
oddzielnie.

W niektérych przypadkach umowy z klientami
beda wymagaly szczegétowej analizy w celu
stwierdzenia, czy przekazanie kontroli
nastepuje w sposob ciagly czy w konkretnym
momencie. W ostatnim przypadku przychéd
moze by¢ uznawany dopiero po spetnieniu
warunkéw umownych.




Przyktad

Na podstawie umowy innej, niz w poprzednim przyktadzie, Sprzedawca X posiada inne zobowiazania do
wykonania swiadczen polegajace na dostarczeniu i instalacji czgsci standardowego oprogramowania na sprzecie
bedacym juz wiasnoscia Klienta A. Umowa ta zobowiazuje Sprzedawce X, aby postuzyt sie swoja wiedza w zakresie
stworzonego oprogramowania w celu jego prawidtowej instalacji oraz instalacji tej nie moze dokonac strona
trzecia. Klient A zastrzega sobie prawo do przerwania instalacji w dowolnym momencie i zrekompensowania
Sprzedawcy X kosztow poniesionych do tego dnia.

Takze w tym przyktadzie Sprzedawca X musi przeanalizowad, kiedy klient przejmuj kontrole. Do momentu
zakonczenia instalacji Klient czerpie wyrazne korzysci z oprogramowania, jednak prawdopodobnie w tym
przyktadzie Sprzedawcy trudniej bedzie wykaza¢, ze to Klient A sprawuje kontrole podczas instalacji. Mozna
natomiast wysuna¢ wniosek, ze Sprzedawca X zachowuje kontrole do momentu zakonczenia procesu

instalacji, gtéwnie ze wzgledu na jego zastrzezona wiedze niezbedna do przeprowadzenia instalacji, skutecznie
uniemozliwiajaca dokonczenie instalacji przez innego dostawce na zyczenie Klienta A od momentu, w ktérym
zostata przerwana przez Sprzedawce X. Dlatego prawo Sprzedawcy X do rezygnacji moze w tym przypadku miec
niewielki znaczenie i stanowic bardziej jako prawo ochronne przyznane Klientowi A.

Dlatego w tej sytuacji, zgodnie z projektem standardu, Sprzedawca X moze dojs¢ do wniosku, ze nie nalezy
ujmowac przychodu do momentu zakonczenia instalacji.

Alokacja cen transakcyjnych

Nowy projekt standardu proponuje o wiele wiecej
wskazowek niz obecne MSSF, gdyz bierze pod uwage
szereg kluczowych obszaréw, jak rozwiazania pakietowe
(taczne umowy) i zwiazane z nimi umowy. Dokonujac
oceny ujmowania przychododw z tacznych umow
RMSR zaproponowata zasade zalecajaca spotkom
dokonywanie podziatu tacznej ceny kontraktu na rézne
elementy rozwigzan pakietowych. Projekt standardu
wymaga takiego podziatu nawet w sytuacjach, gdy

nie odzwierciedla on ekonomicznej tresci wyceny
poszczegolnych elementdw tacznej umowy.

Zgodnie z projektem standardu rabaty
przyznawane sa relatywnie w sposéb
mechanistyczny, ktéry w pewnych
okolicznosciach moze nie odzwierciedla¢
postrzeganej tresci kontraktow. Moze

to miec istotny wplyw finansowy przy
udzielaniu rabatéw na produkty typu premium
oferowane w ramach rozwiazan pakietowych

tacznie z ustugami o niskiej marzy.
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Przyktad

Sprzedawca Y zawiera umowe z Klientem B na licencje oprogramowanie oraz na ustugi serwisowe na okres

12 miesiecy. Jednostkowa cena licencji na oprogramowanie wynosi 100.000 PLN, jednak czasem oferowane

s3 znaczne upusty, a jednostkowa cena ustugi serwisowej wynosi 120.000 PLN rocznie. Ceny kontraktowe
uzgodnione przez Sprzedawce Y i Klienta B wynosza 20.000 PLN za licencje na oprogramowanie i 90.000 PLN za
serwis, co daje taczna cene transakgcji w wysokosci 110.000 PLN.

Zaktadajac, ze Sprzedawca jest w stanie wykazac, iz zgodnie z definicja zawarta w projekcie standardu licencja
i serwis stanowia odrebne zobowigzania kontraktowe, Sprzedawca Y musi rozwazy¢, w jaki sposob podzieli¢ cene
transakgji i przyporzadkowac poszczegdine jej czesci do odrebnych zobowigzan.

Zgodnie z projektem standardu cena transakcyjna powinna zosta¢ podzielona proporcjonalnie do poszczegolnych
cen ustalonych w momencie rozpoczecia umowy.

Cena transakgcji = 110.000 PLN

taczne ceny jednostkowe = 220.000 PLN

Wspotczynnik podziatu = 0,5

Wynagrodzenie za licencje: 100.000 PLN *0,5 = 50.000 PLN
Wynagrodzenie za serwis: 120.000 PLN *0,5 = 60.000 PLN

Propozycja projektu standardu jest korzystna z punktu widzenia profilu ujmowania przychodu przez Sprzedawce

Y w poréwnaniu ze sposobem, w jaki wiekszos¢ firm zaksiegowataby te transakcje obecnie, gdzie 30.000

PLN wynagrodzenia za serwis zostataby wydzielona i ujeta jako cze$¢ optaty licencyjnej. Jednak w niektorych
przypadkach taki podziat moze nie odzwierciedlac tresci ekonomicznej umowy, w ktérej czesto na optate
licencyjna, obfozong wysoka marza, oferuje sie wyzszy upust niz na ustugi serwisowe o niskiej marzy. W niektorych
przypadkach takie powigzanie przychodéw z ustugami serwisowymi moze prowadzi¢ do strat i w rezultacie moze
powstac koniecznos¢ tworzenia rezerw na umowy rodzace obcigzenia od samego poczatku obowigzywania
umowy.




Kapitat intelektualny

W zwigzku z tym, ze prawie wszystkie spotki z sektora
technologicznego posiada kapitat intelektualny,
wytyczne zawarte w Zataczniku B projektu standardu
sporo objasniaja sposoby ujmowania przychoddw
uzyskiwanego z udzielania stronom trzecim licencji tego
rodzaju wiasnosci intelektualnej.

Projekt standardu rozréznia trzy podstawowe rodzaje
kontraktow zwiazanych z kapitatem intelektualnym,
ktére zostaty przedstawione w ponizszej tabeli wraz
z wnioskami dotyczacymi poszczegdlnych sposobow
ujmowania przychodéw.

Okres umowy
w stosunku do okresu

Charakter
umowy kapitatu

uzytecznosci kapitatu
intelektualnego Y P

intelektualnego

Wedtug ostatniego scenariusza sprzedawca i klient
zawieraja umowe na caty okres obowigzywania umowy
w zakresie wiasnosci intelektualnej, jednak konstruuja ja
w taki sposob, ze czes¢ okresu obowigzywania umowy
jest w formie opcji przedtuzenia umowy dla klienta
mozliwej do skorzystania pod koniec pierwotnej umowy.
Podczas gdy sprzedawca i klient moga miec najszczersze
intencje, by umowe odnowi¢, forma umowy, w jakiej
zostata ona sporzadzona moze prowadzi¢ do ujmowania
przychodu na przestrzeni okresu jej obowigzywania

w przeciwienstwie do ujmowania przychodu z gory.

Wskazowki projektu

standardu Ujecie przychodow

Sprzedaz w momencie Przychod zwykle
rzeniesienia na klienta ujmowany z go
Na wytacznosc¢ W catosci P ) ) : y . aon .
kontroli nad zasadniczo w momencie uzyskania
wszystkimi prawami kontroli
Obowigzek
jednorazowego
J, . . .g : Przychod zwykle
Swiadczenia jest spetniony ) ,
. iy . - , ) ujmowany z gory
Nie na wytacznos¢ Nie w catosci w momencie, gdy klient ) )
. L , w momencie uzyskania
moze uzywac i czerpad .
- . kontroli
korzysci z kapitatu
intelektualnego
Obowigzek swiadczenia Ujmowanie przychodu
Na wytacznos¢ Nie w catosci przez caty okres przez caty okres
obowigzywania umowy obowigzywania umowy

Nie mozna wykluczy¢ przypadku, w ktorym
stabo skonstruowana umowa wywota
niezamierzone konsekwencje w ujmowaniu
przychodow zwigzanych z kapitatem
intelektualnym w momencie zastosowania
projektu standardu. Z tego wynika, iz

zasada sprawowania kontroli moze niekiedy
prowadzi¢ do wyciagania niewtasciwych
whnioskéw w odniesieniu do ujetych
przychodow i tym samym by¢ zrédtem
zamieszania u stron zamierzajacych spieniezyc
swoj kapitat intelektualny umowami
handlowymi.
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Przyktad

Sprzedawca Z zawiera umowe z Klientem C na dostawe procesoréw do
komputerdw za stafa stawke 200.000 PLN oraz dodatkowe 100.000 PLN,
uzaleznione od wynikéw sprzedaz uzyskanych przez Klienta C w ciagu najblizszych
trzech lat. Sprzedawca Z dysponuje znaczng iloscia danych historycznych na temat
Klienta C i wierzy, ze jest w stanie wiarygodnie oszacowa¢ prawdopodobienstwo
osiagniecia przez Klienta C celu sprzedazy pozwalajacego Sprzedawcy Z otrzymac
dodatkowe wynagrodzenie.

Podczas dokonywania podziatu cen przy zawieraniu umowy Sprzedawca Z zakfada
70% prawdopodobienstwo, ze Klient C osiggnie zatozony poziom sprzedazy.

W zwigzku z tym ocenia wartos¢ transakcji na 270.000 PLN podczas jej zawierania
(dla uproszczenia pomija sie wartos¢ pieniadza w czasie). Sprzedawca Z udowodnit,
ze Klient C przejmuje kontrole nad procesorami na moment dostawy, co miato
miejsce krétko po zawarciu umowy, wiec ujat w roku 1 state wynagrodzenie

w wysokosci 200.000 PLN oraz 70.000 PLN jako wynagrodzenie zmienne.

Rok 1 3{s] @
p - lizacii
ravvdopodo‘blenstwo realizacji 20% 90% 0%
celu sprzedazy
Wykazane taczne wynagrodzenie
: 70.000 90.000 0
zmienne
Wynagrodzenie zmienne ujete
70.000 20.000 (90.000)

w danym roku

Na koniec roku 1 Sprzedawca Z ciagle wierzy, ze istnieje 70% prawdopodobienstwo
realizacji celu sprzedazy. Niewymagana jest korekta ceny transakgji.

Na koniec roku 2 Sprzedawca Z wierzy, ze istnieje 90% prawdopodobienstwo
realizacji celu sprzedazy, w zwiazku z tym podnosi cene transakcji 0 20.000 PLN.
Zostaje niezwtocznie ujeta w rachunku zyskdw i strat, co ma bezposredni wptyw na
wynik.

Na koniec roku 3 Klient C nie realizuje celu sprzedazy w wyniku jednorazowego,
nieprzewidzianego zdarzenia, co przyczynia sie do tego, iz Sprzedawca Z nie
otrzymuje zadnego dodatkowego wynagrodzenia uzaleznionego od sprzedazy.

W zwigzku z tym Sprzedawca Z jest zmuszony skorygowac cene transakgji o 90.000
PLN, co prowadzi do obnizenia przychodu w rachunku zyskow i strat, bezposrednio
wplywajac na wynik.
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Zmienne wynagrodzenie

Zmienne wynagrodzenie jest jednym z obszarow,

ktory zyskat nowe spojrzenie w poréwnaniu z jego
poprzednimi regulacjami w swietle MSSF i US GAAP.
Jesli sprzedawca nie jest jeszcze w stanie w sposob
wiarygodny przewidzie¢ skutkow wynikajacych ze
zmiennego wynagrodzenia, przychody ujmuje sie
wylacznie w oparciu o state elementy wynagrodzenia.
Jednak sprzedawcy bedacy w stanie w sposob
wiarygodny przewidzie¢ przeptywy wynikajace z umow,
53 zobowigzani przyporzadkowac prawdopodobienstwa
do przewidywanych przeptywow umownych i na tej
podstawie ustali¢ srednie wynagrodzenie na moment
zawarcia umowy. Ocena ta podlegataby regularnej
weryfikacji, co prowadzitoby do regularnych korekt

w trakcie catego okresu obowigzywania umowy w miare
zmiennych przewidywan i prawdopodobienstwa

w kazdym okresie sprawozdawczym.

Propozycje RMSR dotyczace ujmowania
zmiennego wynagrodzenia moga czasem
wywotywac znaczne wahania w rachunku
wynikow. Spétki dazace w dtuzszej
perspektywie do wykazywania sie wynikiem
i wzrostem na statym poziomie beda unikaty

wykazywania jednorazowego zysku lub starty

zgodnie z nowym projektem standardu.
Wart jest rozwazenia rowniez jego wptyw
na programy motywacyjne dla kadry
kierownicze;j.




Modyfikacje umow

Modyfikacja umowy niewycenionej wedt
Dla spotek z branzy technologicznej zawierajacych yfikacja umowy niewycenionej wediug

wartosci rynkowej moze skutkowac
jednorazowa zmiana przychodu uznanego
w momencie wprowadzenia zmiany. Powinno

umowy dtugoterminowe, wprowadzanie zmian

w umowach jest czescig codziennej praktyki biznesowej.
Projekt standardu nakresla metode ich ksiegowania,
jednak jej wyniki moga byc¢ bardzo zréznicowane

i uzaleznione od stosunkowo niewielkich zmian cen.

to stanowi¢ gtéwny obszar zainteresowania
tych, dla ktérych wprowadzanie modyfikaciji
do umow jest codzienna praktyka

([ LLET( 2R

Jak widac na ponizszym przyktadzie, modyfikacja umowy
moze skutkowac jednorazowa zmianga przychodu
uznanego w momencie wprowadzenia zmiany. O ile
nasz przyktad dotyczy prostej sytuacji, gdzie cena
transakcji opartej na wartosci rynkowej ulega zmianie

na wartos¢ nierynkowa, sytuacja jest o wiele bardziej
skomplikowana w przypadku umoéw, w ktérych sktad
wchodzi wiele elementdw.

Przyktad

Sprzedawca W, zewnetrzna firma dostarczajaca komputery, zawiera szescioletnia umowe z Klientem D. Kazdy rok stanowi odrebne
zobowigzanie kontraktowe wycenione na podstawie obowigzujacych stawek rynkowych w wysokosci 100.000 PLN rocznie. Na koniec roku
trzeciego Klient chce renegocjowac stawke okreslong w umowie tak, aby odzwierciedlata zmiany zachodzace na rynku, w zwigzku z tym
Sprzedawca W zgadza sie na obnizenie ceny.

Zgodnie z wynikajaca z tej zmiany modyfikacja kontraktu Sprzedawca W moze kontynuowa¢ swiadczenie tej samej ustugi przez pozostate

trzy lata podstawowego terminu obowigzywania umowy, jednak wedtug nowej, obnizonej stawki rocznej. Zgodnie z projektem nowego
standardu, sposéb ksiegowania jest catkowicie odmienny i uzalezniony od tego, czy cena w umowie po wprowadzeniu zmian jest niezalezna
od ceny w pierwotnej umowie. Jesli tak nie jest, od strony ksiegowej modyfikacje powinny zosta¢ potraktowane tak jakby byty czescia umowy
oryginalnej; w przeciwnym razie nowa cena jest ujmowana w sposob prospektywny.

Modyfikacja umowy

!

P hod uj
rzychod uymowany Rok 1 Rok 2 Rok 3 Rok 4 Rok 5 Rok 6

w latach
Umowa oryginalna 100.000 100.000 100.000 100.000 100.000 100.000
Modyfikacja umowy
wedtug wartosci rynkowej
Modyfikacja umowy
wedtug wartosci 100.000 100.000 100.000 40.000 85.000 85.000

nierynkowej

Jednorazowa zmiana

100.000 100.000 100.000 80.000 80.000 80.000

Kiedy nowa stawka stanowi wartos¢ rynkowa

Jesli zmieniona stawka stanowi wartos¢ rynkowa, czyli cene, ktora zaptacitby nowy klient zawierajacy nowa umowe na trzy lata (np. 80.000
PLN), nie dokonuije sie korekty skumulowanego przychodu ujetego do danego dnia poniewaz nowa stawka jest niezalezna od pierwotnej ceny
okreslonej w umowie. W zwiazku z tym Sprzedawca W ujmuje nowa skorygowang warto$c rynkowg oddzielnie dla kazdego nastepnego roku,
w ktérym $wiadczone sg ustugi. taczna cena transakcji wyniostaby zatem 540.000 PLN.
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Kiedy nowa stawka nie stanowi wartosci
rynkowej

Wedtug takiego scenariusza cena w ciggu ostatnich
trzech lat nie stanowi wartosci rynkowej, stad
uwazana jest za wspotzalezna od pierwotnej umowy.
Projekt standardu nakazuje, aby w takiej sytuacji
przychod z tytutu catej umowy zostat obliczony

w taki sposéb, jakby nowe warunki umowy
obowigzywaty od poczatku. Zatem nalezy dokonac
korekty przychodu uznanego tym w roku, w ktérym
dokonano modyfikacji umowy w taki sposob, aby
skumulowany przychéd ujety na podstawie umowy
byt taki sam jak przychoéd uzyskany po nowej stawce
w catosci. Jedli w tym przypadku cena kontraktowa
wynosi 70.000 PLN rocznie, taczna cena transakgji
wynosi 510.000 PLN, co daje $redni roczny przychod
w wysokosci 85.000 PLN oraz skumulowany
przychod na koniec roku 4 w wysokosci 340.000
PLN. Zatem jesli przychdd w wysokosci 300.000 PLN
zostat juz uznany w latach 1-3, przychéd w roku 4
wyniesie 40.000 PLN.

Ujawnianie informacji

Projekt nowego standardu proponuje wprowadzenie
obowigzku ujawniania nowego rodzaju informacji
pomocnych uzytkownikom sprawozdan finansowych. Sa
tez tacy, ktorzy obawiaja sie, ze dodatkowe obciazenia
dotyczace zgodnosci z przepisami beda uciazliwe dla
0s50b sporzadzajacych sprawozdania finansowe.

Projekt standardu proponuje wprowadzenie obowiazku
ujawniania nowego rodzaju informacji w nastepujacych
kluczowych obszarach:

e analiza przychodoéw dezagregowanych do
odpowiedniego poziomu,

e uzgodnienie bilansu otwarcia i zamkniecia aktywow
i zobowiazan wykazujacych przychody, zmiany
cen transakcyjnych, otrzymanego wynagrodzenia
(zaréwno w formie pienieznej jak i niepienieznej)
oraz umow przejetych w wyniku potaczenia
przedsiebiorstw,

e szczegOtly przysztych zobowiazan kontraktowych,
w tym typowych okresow i sposobu rozliczania,

e zagregowang analize kwot naleznych w przysztych
okresach z dtugoterminowych umow, oraz

e analize zobowiagzan do wykonania swiadczen
rodzacych obciazenia wraz z wyjasnieniami.



Podsumowanie

Projekt standardu zaproponowany przez RMSR przyczyni
sie do istotnego poszerzenia szczegdtowych wskazdwek
dotyczacych ujmowania przychodéw zawartych

w MSSF, gdyz skupia sie na wielu obszarach, w stosunku
do ktorych byly bardzo ograniczone wskazowki. Jedynie
czas pokaze, czy amerykanski regulator i amerykanskie
spotki notowane na gietdzie pozytywnie przyjma zakres,
w jakim jednostki beda zmuszone odwotywac sie do
wiasnych osadow.

Jedno jest pewne: proponowany projekt standardu
przyczyni sie ujednolicenia standardow US GAAP i MSSF
w zakresie jednego z najbardziej réznorodnych oraz
ztozonych obszaréw rachunkowosci.

Jak wspomniano wczesniej, niektére aspekty projektu
standardu moga miec istotny wptyw na spétki z branzy
technologicznej. Mamy nadzieje, ze RMSR dopracuje
szczegdty nowego standardu w zakresie tych obszaréw,
jednak firmom z branzy technologicznej proponujemy,
zeby juz teraz zastanowily sie nad jego wptywem na
ksiegowanie przychoddw.

Dla spoétek z branzy technologicznej zwykle
podpisujacych z klientami wiele umow, ktérych
wolumen potegowany jest jeszcze bardziej
typowymi modyfikacjami wprowadzanymi do
zawartych juz kontraktéw, nowe propozycje

w zakresie ujawniania informacji bedzie

stanowi¢ duze wyzwanie pod wzgledem
zasobow i dotrzymywania terminéw zamykania
okresow finansowych. Ujawnianie takich
informacji moze wigzac sie z koniecznoscia
recznego wprowadzania wiekszej ilosci

danych, chyba ze systemy ksiegowe ulegna
odpowiedniej modyfikaciji.
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Publikacje MSSF i przydatne linki

Tytut Opis

Biuletyn MSSF

Deloitte

Cykliczna publikacja poruszajacych tematy zwigzane
z Miedzynarodowymi Standardami Sprawozdawczosci
Finansowe;.

Deiole =

Praktyczny przewodnik po
MSSF 2011

Przewodnik zawiera streszczenia zapisow wszystkich
MSSF z uwzglednieniem zmian w MSSF wydanych do
konca pazdziernika 2010 r. oraz poréwnanie z Ustawa
o rachunkowosci (PSR).

W2z6ér skonsolidowanego
sprawozdania zgodnego

z MSSF za rok zakonczony
31 grudnia 2010 roku

Wz6r skonsolidowanego sprawozdania finansowego
opracowany w celu zilustrowania ujawnien wymaganych
przez Miedzynarodowe Standardy Sprawozdawczosci
Finansowej (MSSF) w ksztatcie zatwierdzonym przez Unig
Europejska, dla sprawozdan finansowych sporzadzanych
za okresy rozpoczynajace sie w dniu 1 stycznia 2010 roku
i pozZniej.

Lista kontrolna

ujawnien wymaganych

w sprawozdaniach finansowych
wg MSSF sporzadzonych
wedtug stanu na

31 grudnia 2010 roku

Lista kontrolna stanowiaca podsumowanie wymogow
Miedzynarodowych Standardow Sprawozdawczosci
Finansowej (MSSF) dotyczacych ujawnien i prezentadii. Lista
kontrolna jest narzedziem pomagajacym uzytkownikom

w stwierdzeniu, czy zostaty spefnione wymogi MSSF
dotyczace prezentadji i ujawniania. Nie obejmuje natomiast
wymogow MSSF dotyczacych ujecia i wyceny.

Celatte Przewodnik po
znowelizowanych standardach
MSSF 3 i MSR 27

Niniejszy przewodnik poswiecony jest przede wszystkim
sposobom rozliczania pofaczen jednostek gospodarczych
zgodnie z MSSF 3(2008). W odpowiednich miejscach
zawiera on odniesienia do MSR 27(2008) — w szczegdlnosci
w odniesieniu do definicji kontroli, rozliczania udziatow
niesprawujacych kontroli oraz zmian struktury
wiasnosciowej.

Delotte.

Przewodnik po MSSF 8
" Segmenty Operacyjne

Publikacja przedstawia najwazniejsze zasady zwiazane

z implementacja i zastosowaniem MSSF 8, wykorzystujac
liczne przykfady zastosowania poszczegolnych rozwiazan
zawartych w standardzie, jak rowniez przyktadowe formy
prezentacji danych o segmentach operacyjnych.

Wszystkie powyzsze publikacje mozna pobrac bezpfatnie na stronie Deloitte: www.deloitte.com/pl/mssf



Przydatne linki

MSSF
Publikacje i aktualne informacje dotyczace MSSF.
www.deloitte.com/pl/MSSF

Na tej stronie mozna znalez¢ aktualne informacje
dotyczace zmian w MSSF i interpretacjach oraz
praktyczne materiaty Zzrodtowe.
www.iasplus.com

Rada Miedzynarodowych Standardéw Rachunkowosci
(RMSR)
www.iasb.org

Miedzynarodowa Federacja Ksiegowych (IFAC)
www.ifac.org

Polskie Standardy Rachunkowosci
Ministerstwo Finansow
www.mf.gov.pl

Komisja ds. Papieréw Wartosciowych i Gietd
www.kpwig.gov.pl

Krajowa Izba Biegtych Rewidentéw
www.kibr.org.pl

Stowarzyszenie Ksiegowych w Polsce
www.skwp.org.pl

Deloitte

Dodatkowe informacje dotyczace ustug, programow,
szkolen i publikacji

www.deloitte.com/pl/audyt

US GAAP
Amerykanska Rada ds. Standardow Rachunkowosci
www.fasb.org

Komisja ds. Papierow Wartosciowych i Gietd USA
WWW.sec.gov

Unia Europejska
Unia Europejska (strona gtéwna)
www.europa.eu.int

Europejska Grupa Doradcza ds. Sprawozdawczosci
Finansowej
www.efrag.org

Europejska Federacja Ksiegowych
www.fee.be

Komitet Europejskich Regulatorow Rynku Papieréw
Wartosciowych
WWW.cesr-eu.org

Deloitte Polska
www.deloitte.com/pl

Deloitte Global
www.deloitte.com
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O SEG

K SEG

od 1993 roku

Przynaleznos¢ do Stowarzyszenia Emitentow Gietdowych oznacza cztonkostwo w prestizowej, eksperckiej organizacji dbajacej
o rozwoj polskiego rynku kapitatlowego oraz reprezentujacej interesy notowanych spatek.

Stowarzyszenie Emitentéw Gietdowych, jako reprezentant spotek notowanych na Gietdzie Papierdw Wartosciowych w Warszawie, stuzy srodowisku
emitentdéw wiedza i doradztwem w zakresie regulacji rynku gietfdowego oraz praw i powinnosci uczestniczacych w nim spotek. Bedac organizacja
ekspercka, dazy do szerzenia i wymiany wiedzy umozliwiajacej rozwdj rynku kapitatowego i nowoczesnej gospodarki rynkowej w Polsce.
Stowarzyszenie istnieje od roku 1993 roku, oferujac pomoc i konsultacje dla spétek cztonkowskich w zakresie wymogdw prawnych, regulacji rynku,
relacji inwestorskich. Obecnie SEG skupia ponad 230 spdtek notowanych na warszawskiej Gietdzie Papieréw Wartosciowych oraz alternatywnym
rynku New Connect, reprezentujacych ponad 80 proc. kapitalizacji emitentdw krajowych. Pracami SEG kieruje prezes Beata Stelmach.

Stowarzyszenie podejmuje prace na rzecz rozwoju rynku kapitatowego, gtéwnie za pomoca dziatan regulacyjnych i edukacyjnych. W zakresie regulacji
bierze czynny udziat w inicjowaniu zmian regulacyjnych i przeciwdziataniu pojawiania sie regulacji niekorzystnych dla emitentow. Dzieki posiadanym
kompetencjom SEG stworzyt rekomendacje w zakresie elektronicznych Walnych Zgromadzen majace stuzy¢ spétkom publicznym. Obecnie spotki maja
mozliwos¢ organizacji e-WZA wraz z przywilejem korzystania z elektronicznego prawa gtosu. Wypracowane przez nas rekomendacje normuja wiele
istotnych kwestii, ktére dotychczas pozostawaty niejasne i rodzity watpliwosci interpretacyjne. Uzyskujemy réwniez wiele opinii prawnych utatwiajacych
implementacje wydawanych aktéw prawnych oraz opinii stosownych wiadz, jak interpretacja Ministerstwa Finanséw w zakresie tworzenia Komitetow
Audytu w spétkach publicznych. Na poziomie uregulowan unijnych, dzieki pracom w Europeanlssuers SEG korzysta z mozliwosci wsparcia inicjatyw
Komitetu Prawnego El a tym samym wptywu na podejmowane dziatania regulacyjne. Bierze udziat w konsultacjach ustaw i rozporzadzen jak rowniez
w nowelizacjach kodeksu Dobrych Praktyk Spotek Notowanych na GPW.

Wdrozenie dziatan regulacyjnych odbywa sie poprzez organizacje seminariow i konferencji stuzacych tez pogtebianiu wiedzy z zakresu relacji
inwestorskich oraz ustawowych obowigzkéw informacyjnych, aspektéw prawnych (nowelizacje aktow prawnych) czy tez finansowych (zmiany
w rachunkowosci zarzadczej). W dziatalnosci szkoleniowej Stowarzyszenia udziat bierze rocznie ok. 1500 uczestnikow podczas kilkunastu spotkan
organizowanych na warszawskim parkiecie, jak rowniez poprzez transmisje w czasie rzeczywistym. Jako promotor nowoczesnych rozwigzan SEG
rekomenduje wykorzystanie komunikacji elektronicznej, przewidzianej w KSH, w rozwoju relacjiinwestorskich oraz komunikacji zinwestorami. Wyrazem
dziatan ukierunkowanych na poprawe komunikacji spotki z otoczeniem jest rowniez organizacja Konkursu Ztota Strona Emitenta wspierajacego spofki
w poprawie jakosci witryn korporacyjnych.

Przystepujac do Stowarzyszenia Emitent otrzymuje wiele przywilejow oraz wymiernych korzysci:

* bierze udziat w forum wymiany informacji i doswiadczen, poprzez uczestnictwo w spotkaniach skierowanych do oséb zatrudnionych
w poszczegolnych obszarach spdtki: -cztonkéw Rad Nadzorczych, - cztonkéw Zarzadow, - pracownikow zajmujacych sie: ksiegowoscia,
zarzadzaniem finansami, relacjami inwestorskimi, zagadnieniami prawnymi, zarzadzaniem ryzykiem etc.

otrzymuje dostep do specjalnych zasobdw serwisu — aktualnych aktéw prawnych, opinii i konsultacji dotyczacych rynku,
+ posiada mozliwo$¢ wptywu na tworzone regulacje oraz uzyskania za posrednictwem SEG opinii wiasciwych wtadz oraz opinii prawnych,

+ jest w posiadaniu biezacych informacji o planowanych i wchodzacych w zycie regulacjach,

uzyskuje mozliwos¢ bezpfatnego udziatu w wydarzeniach edukacyjnych organizowanych przez SEG oraz znizki przy udziale w wydarzeniach
patronackich,

postuguje sie przywilejem uzywania logo Stowarzyszenia oraz formuty: “Spotka nalezy do Stowarzyszenia Emitentéw Gietdowych” na drukach
firmowych, w internecie i e-mail, w broszurach, biuletynach i pismach,

posiada znizki na uczestnictwo w studiach podyplomowych z zakresu rachunkowosci i finanséw skierowanych do cztonkoéw komitetu audytu,
+ ma mozliwo$¢ zamieszczania danych korporacyjnych na stronie internetowej Stowarzyszenia — logo spotki, dane teleadresowe,

« uzyskuje mozliwosci otrzymywania bezptatnego egzemplarza raportow publikowanych we wspdtpracy z audytorami, kancelariami prawnymi,
Gietda Papieréw Wartosciowych oraz innymi instytucjami rynku,

korzysta z mozliwosci podnoszenia poziomu wiedzy na temat zasad funkcjonowania rynku kapitatowego — spotkania szkoleniowe dla debiutantdw.

Wiecej informacji na stronie: www.seg.org.pl
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Deloitte jest najwieksza na swiecie firma
swiadczaca profesjonalne ustugi doradcze

Deloitte $wiadczy ustugi audytorskie, konsultingowe, doradztwa podatkowego i finansowego klientom z sektora publicznego oraz
prywatnego, dziatajgcym w réznych branzach. Dzieki globalnej sieci firm cztonkowskich obejmujacej 140 krajow oferujemy najwyzszej klasy
umiejetnosci, doswiadczenie i wiedze w pofaczeniu ze znajomoscia lokalnego rynku. Pomagamy klientom odnies¢ sukces niezaleznie od
miejsca i branzy, w jakiej dziataja. 170 000 pracownikow Deloitte na Swiecie realizuje misje firmy: stanowic standard najwyzszej jakosci.

Specjalistow Deloitte faczy kultura wspotpracy oparta na zawodowej rzetelnosci i uczciwosci, maksymalnej wartosci dla klientow, lojalnym
wspotdziataniu i sile, ktorg czerpia z réznorodnosci. Deloitte to $rodowisko sprzyjajace ciagtemu pogtebianiu wiedzy, zdobywaniu nowych
doswiadczen oraz rozwojowi zawodowemu. Eksperci Deloitte z zaangazowaniem wspottworza spoteczng odpowiedzialno$¢ biznesu,
podejmujac inicjatywy na rzecz budowania zaufania publicznego i wspierania lokalnych spotecznosci.

Nazwa Deloitte odnosi sie do jednej lub kilku jednostek Deloitte Touche Tohmatsu Limited, prywatnego podmiotu prawa brytyjskiego
z ograniczong odpowiedzialnoscia i jego firm cztonkowskich, ktére stanowia oddzielne i niezalezne podmioty prawne. Doktadny opis struktury
prawnej Deloitte Touche Tohmatsu Limited oraz jego firm cztonkowskich mozna znalez¢ na stronie www.deloitte.com/pl/onas
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